FORDRD AV LEE STROBEL

OR NAGRA AR sedan var jag programledare for ett tv-program som

hette Faith under Fire. Programmet inneholl korta debatter om and-

liga fragor, och jag beslot mig for att bjuda in den kdnda new age-

forfattaren Deepak Chopra som gést. Amnet for debatten skulle vara
trons framtid. For att erbjuda ett annat perspektiv bad jag min vin Greg
Koukl att foretrada kristen tro. Tanken var att via satellit spela in deras
replikskifte under femton minuter, vilket var det géngse formatet for ett
programsegment.

Den planen gick snabbt upp i rok.

Greg var helt enkelt sa fingslande och sa duktig pa att peta hal pa
Chopras virldsuppfattning att jag var tvungen att ldta kamerorna rulla.
Gang pa gang lyckades Greg avsloja det felaktiga tainkande som lag till
grund for Chopras formldsa teologi och rétta hans felaktiga pastaenden
om Jesus och Bibeln. Innan jag visste ordet av hade hela programtiden
pé en timme gétt at. Chopra — som var van vid att propagera for sina
asikter i radio och tv utan att fa mothugg - blev totalt besegrad och
tilltufsad.

Sa fort inspelningen var klar vande jag mig till min producent och sade:
“Det dir var ett skolexempel pd hur man forsvarar kristen tro” For forsta
och enda gangen i programmets historia bestimde vi oss for att dgna ett
helt program &t att sinda en debatt.

Varfor var Greg sa otroligt framgangsrik i den hér debatten? Han var
inte pastridig eller anstétlig. Han hojde inte rosten eller borjade predika. I
stillet anvdnde han sig av den sortens taktiska grepp som han beskriver i
den hir boken - alltsa att pa ett vinnande sétt anvanda sig av nyckelfragor
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och andra tekniker for att styra samtalet och pavisa felaktiga antaganden
och dolda motségelser i den andres standpunkter.

Det ar det som gor den hir boken unik. Det finns gott om bocker som
hjélper kristna att forsta vad de tror pa och varfor de gor det, och de ar
forstas livsviktiga. Men det ir lika viktigt att veta hur man inlater sig i
ett meningsfullt samtal med en skeptiker eller ndgon som har en annan
religiés staindpunkt. Det dr vad den hdr boken gar ut pa. Greg tar med
kvickhet och klokhet upp exempel ur sitt eget liv och formedlar insikter
fran sin mangariga verksamhet.

Jag har haft formanen att ha manga av Amerikas fraimsta kristna apo-
logeter (trons forsvarare) med i mitt tv-program, och Greg har genomga-
ende varit en av de allra basta. Nér vi behovde ndgon som kunde ta sig an
ndagra av de svaraste utmaningarna mot kristen tro infér filmatiseringen
av min bok Fria eller filla? (The Case for Faith) tog vi pa nytt kontakt med
Greg, och dn en gang visade han prov pa vad som menas med att alltid
vara redo som Kristi ambassador.

Greg dr sd duktig pa det han gor att kristna kanske sager: "Han &r sa
smart, enastaende begavad och har ju en universitetsexamen i det har. Jag
skulle aldrig kunna gora det som han gor” Men det kan de — med lite hjélp
pé traven. En av Gregs stora intressen har varit att trdna vanliga kristna i
hur man kan anvinda sig av enkla taktiska grepp for att dissekera andra
ménniskors varldsuppfattningar och lagga fram argument {or kristen tro.
Han har under en lidngre tid hallit seminarier i amnet, och jag ér sa tack-
sam att han nu stéllt samman sitt basta material i denna matnyttiga och
vardefulla bok.

Vi lever i en tid da militant ateism &dr pa frammarsch. Den kristna tron
angrips allt oftare, inte bara i storséljande bocker, av professorer och i tv-
dokumentérer utan alltmer dven av grannar och arbetskamrater. Det har
blivit taktlost att pasta att det bara finns en tro som leder till Gud, att Nya
testamentet ar tillforlitligt och att ndgon av neodarwinismens grundsatser
skulle kunna betvivlas.

For varje dag som gér 6kar chansen att du kommer att hamna i ett sam-
tal med nagon som avfirdar den kristna tron som en mytbehiftad ana-
kronism. Vad gor du nér de malar in dig i ett retoriskt horn och forringar
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dina trosuppfattningar? Hur kan du pa ett 6vertygande sitt “svara var och
en som kriver besked om ert hopp” (1 Petr 3:15)? Hur kan du ta vara pa
tillfallen du far att komma in i potentiellt livsférvandlande andliga samtal
med mianniskor du moter?

Vill du ha svar pa de fragorna har du kommit till ratt bok. Lat Greg
hjélpa dig beméstra nya sitt att tala med andra ménniskor om Jesus. Som
Greg brukar sdga: "Du behéver inte sla en homerun varje gang. Du beho-
ver inte ens ta dig till forsta basen. Det ricker att bara sitta bollen i spel
- att engagera andra i vanskapliga samtal.

Det betyder att vem som helst kan ge sig ut pa det hir dventyret. Dra
nytta av Gregs livslanga studier och erfarenheter genom att utrusta dig,
sa att Gud kan anvidnda dig i tid och otid” (2 Tim 4:2) for att vara hans
ambassador i en andligt vilsen varld.

Lee Strobel
torfattare till Fallet Jesus, Fria eller filla? och Vilken Jesus ska jag tro pa?



FGRORD TILLANDRA UTGAVAN

AG VILL BORJA med en forutsigelse. Sedan vill jag ge dig ett 16fte.
Forst ska jag beskriva nagot viktigt som kommer att handa i ditt liv
om du tar nagra enkla steg i en viss riktning. Sedan lovar jag att ge
dig vad du behover for att se till att det faktiskt sker.

Hér dr min forutsdgelse. Om du laser den hir boken noga och borjar
tillimpa den strategi som jag kommer att lira dig — @ven om du tar det
langsamt i din egen takt - kommer du att borja se pafallande fordndringar
i din férmaga att effektivt lotsa dig fram pa ett tryggt och sakert sdtt i dina
samtal med andra om Jesus, dven om de inte alls haller med dig.

Jag kdnner mig séker pa denna tdmligen vagade gissning enbart darfor
att otaliga méanniskor har berittat att det var precis vad som hinde nér de
borjade omsitta riktlinjerna i den har boken i praktisk handling.

Under det artionde som har gatt sedan Vinnande taktik forst kom ut
har jag fatt samma svar om och om igen. Jag har hort det 6verallt dit
jag har kommit, fran alla sorters ménniskor - fran gymnasieelever till
erfarna Jesu efterfoljare, fran forsagda kristna till frimodiga troende -
vilka har tillimpat de praktiska principer som de har upptéckt i Vinnande
taktik.

Sé& har har de sagt: "Den har boken férandrade mitt liv”

Jag kidnner mig badde smickrad och 6dmjuk av de orden, men de for-
vanar mig inte. De fornuftiga principer som finns i Vinnande taktik har
forandrat mitt liv ocksd, och jag tror att de kommer att fordndra ditt. Det
ar min forutsagelse.

Och nu till 16ftet. Jag kommer att ge dig en strategi som ger dig mojlig-
het att lugnt och tryggt samtala i vilken situation som helst, oavsett hur
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lite du vet eller hur kunnig eller stridslysten eller rent av motbjudande den
andre dr.

Jag har under mer dn ett decennium nu hallit det 16ftet till tiotusentals
ménniskor som har anvant det hiar materialet. Jag vet att jag har hallit mitt
lofte darfor att de sager det till mig hela tiden. Men om du vill lyckas maste
du gora en fordndring i ditt tainkande.

Jag vill att du funderar &ver inneborden i ett rdtt sjalvklart pastdende,
ndmligen att det alltid krévs en viss tids jordbruksarbete innan det kan bli
nagon skord. Det giller naturligtvis inom jordbruket, men det ér lika sant
inom evangelisation. Jesus talade sjdlv om att en sdningstid alltid foregar
skordetiden (Joh 4:35-38).

Innan nagon dver huvud taget kommer till tro pa Kristus gar det ofta
en viss tid da de tanker pa evangeliet, grubblar 6ver det och undrar om
det kan vara sant. De skickar kanske ut trevare genom att stilla fragor. De
kan till och med gora lite motstdnd. Men dndé undrar de och kanske ber i
hemlighet: Gud, finns du? Det var i alla fall vad jag gjorde som student vid
universitetet i Los Angeles.

Nar det hidnder i nagons liv dr det ett gyllene tillfalle fo6r dig och mig att
gora lite grovjobb, det som Francis Schaefter kallade “pre-evangelisation”
Niér jag ser tillbaka pé de decennier som jag har tjanat Herren - genom att
skriva, tala, prata i radio och vara med i tv - inser jag att mitt arbete framst
har bestétt av att bruka jorden, inte att skorda.

Nir jag insag att ett gott jordbruksarbete &r sjdlva nyckeln till en god
skord, borjade jag andra synsitt. Om jag kunde bli en bittre jordbrukare,
tankte jag, och dven ldra andra att bruka jorden bittre, da kommer skorden
sa smaningom ocksa att bli béttre. Rétt enkelt egentligen.

Men for att gora det behovde jag nagot som jag inte hade, nagot som
saknades i de bocker som jag hade lést, de lektioner som jag hade gatt pa
och de konferenser som jag hade deltagit i. Jag behovde ett sitt att knyta
an till andra. Jag behévde en bro frén sjélva innehallet over till samtalet,
en lank fran det vetenskapliga over till relationen.

Det dr vad jag ska ge dig i den har boken. Jag kommer att ge dig jord-
bruksredskapen. Min plan f6ljer Paulus monster i Kolosserbrevet 4:5-6.
Sa hir sdger han: ”Visa klokhet i umgénget med de utomstdende och ta vil
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vara pa tiden. Lagg alltid era ord vil och ge dem silta; ni maste veta hur ni
skall svara var och en”

Lagg mirke till tre inslag i Paulus uppmaning. For det forsta sdger han:
”Var smart” Ta vél vara pa tillféllet, men var forsiktig. Narma dig langsamt
under radarn. Var listig, inte rakt pa sak. Sedan sager han: ”Var sndll” Visa
varme. Sondera forsiktigt terrangen. Var lugn och ha tdlamod. Kom ihag
att om nagon blir arg sa har du forlorat. Slutligen sager han: ”Var taktisk”
Anpassa dig efter individen. Skraddarsy dina kommentarer till hans spe-
ciella situation. Alla omstandigheter dr olika. Varje person dr unik. Be-
handla dem darefter.

Men hur gor vi det? Hur inleder vi samtal pa ett sitt som inte verkar
konstigt, som bevarar oss fran att bli fangade i en filla eller komma ut pa
djupt vatten? Hur gor vi for att inte kidnna oss dumma eller f evangeliet
att verka dumt?

Det ska jag berdtta. Du behdver en metod, en taktisk strategi, en som
ar latt att folja men dnda ar skriaddarsydd for varje individ - en som ger
“sdlta”. De riktlinjer som jag ska lara dig i den har boken ger dig mojlighet
att gora vad Paulus anbefaller - att vara smart, vara snill och vara taktisk.

Nir jag talar med méanniskor om andliga fragor dr jag inte ute efter att
fora dem till tro. Jag ar bara ute efter att bearbeta jorden i deras liv. Inget
annat. Jag vill fa dem att tinka. Kan jag gora det, da ér jag nojd eftersom
jag vet att Gud ytterst sett haller dem i sin hand.

Om du ursaktar bytet av bildsprék, sa tror jag inte att du behover sikta
pé att sla bollen utanfor planen. Jag tror inte ens att du behéver bekymra
dig om att na forsta basen. Jag vill bara fa dig i slagldge, och var taktiska
strategi kommer att hjdlpa dig dit.

Sedan kan du observera vad Gud gor.





